La actualidad y los desafios de la
INDUSTRIA NACIONAL

En este informe, los protagonistas de nuestro
sector, trazan un balance de la actividad y
proyectan un escenario auspicioso.
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http://www.instagram.com/negociosdeseguridad/
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
https://twitter.com/noticiasRNDS
https://www.linkedin.com/company/negociosdeseguridad/
https://groups.google.com/forum/#!forum/negociosdeseguridad
https://issuu.com/negociosdeseguridad
https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
https://t.me/negociosdeseguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad
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El compromiso
de una empresa
con experiencia
en la innovacion
tecnologica

Actualmente es lider en fabricacion de
dispositivos de alarmas y compite con las
grandes marcas mundiales. Las inversiones

en investigacion y desarrollo son la clave con

las que Garnet Technology trabaja diariamente,
junto con un plantel de profesionales, disefian-
do, fabricando y vendiendo productos para el
mercado de monitoreo y auto monitoreo.

En el pasado, bajo el nombre de Alonso
Alarmas, Garnet inicid sus actividades con
la fabricacién de campanas para alarmas.

Uno de los hechos impulsores mas importantes
de la compafiia fue en el afio 2000, cuando se
lanz6 al mercado una nueva linea de sirenas
electrénicas inteligentes, denominada “Serie
2000, que cambid el concepto de la sirena
tradicional.

En 2003, la empresa incorporo a su produccion
tecnologia de dltima generacién para la fabri-
cacion de sus productos, una linea totalmente
automatizada de inserciéon de componentes en
SMD. Asi, logré la mas alta calidad en sus
productos y automatizacion para mantener
estandares de calidad a nivel internacional.



www.garnet.com.ar
www.garnet.com.ar

El mayor éxito de la empresa llegd con el
lanzamiento del panel de alarmas A2K4, que
luego llegd a ser el mas vendido en Argentinay
paises vecinos.

En el afio 2013, lanzo la nueva generacion de
paneles con comunicacion en la nube; a partir
de alli, siguié un gran nimero de productos.

En 2020, un afio dificil por el inicio de la
pandemia, no fue un obstaculo. Se lanzé al
mercado la nueva linea llamada "Titanium”,
exclusivamente pensada para empresas de
monitoreo. Son productos preparados para
reportar eventos al usuario final, sin interferir
con el negocio de la estacion de monitoreo.

Con distintas opciones de comunicacion telefoni-
ca, datos moviles y WiFi, los paneles de la linea
Titanium ofrecen una solucién completa en
términos de comunicacién hacia la estacién de
monitoreo. Asimismo, los nuevos modelos de
comunicadores permiten la programacion
mediante una exclusiva app llamada Garnet
Programmer.

Estalaplicacion permite programar tanto'los
comunicadores comolasi tambiéen los paneleside
alarma. De esta mdnera, se'transforma en'una
herramienta practicaly.sencillaipara los

instaladoress
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La nueva tecnologia de Garnet cuenta ademas
con una aplicaciéon enfocada al usuario final con
la posibilidad de controlar el panel, recibir
eventos, visualizar cdmaras en tiempo real y
automatizar salidas mediante, por ejemplo,

la activacion de luces de forma manual o
programada por dias de la semana y horarios.

Actualmente la empresa posee mas de 40
distribuidores en Argentina, que cubren todo
el territorio nacional. Pero ademas, cuenta con
una importante presencia en paises como
Uruguay, Paraguay y Chile: una expansién del
negocio hacia el resto del continente.

Por otra parte, un canal de comercializacion
que también esta en plena expansion son las
empresas de monitoreo, quienes hoy compran
de forma directa desde fabrica y obtienen un
soporte totalmente personalizado.

Video App ]
Garnet Control /!


www.youtube.com/watch?v=f2-4u6cMs7w&t=4s
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/UN-PANEL-DE-ALARMA-PENSADO-Y-FABRICADO-PARA-EMPRESAS-DE-MONITOREO
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-PROGRAMMER-PROGRAMACION-EXTREMADAMENTE-SENCILLA-E-INTUITIVA
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-PROGRAMMER-PROGRAMACION-EXTREMADAMENTE-SENCILLA-E-INTUITIVA
https://titanium.garnet.com.ar/
www.youtube.com/watch?v=YLLI3bS8h_w&t=1s
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-CONTROL-CONTROL-TOTAL-DEL-SISTEMA-A-TRAVES-DE-APP
www.garnet.com.ar
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o 1987 - INICIO DE ACTIVIDADES
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1967 - FUNDACION T

Inicia sus actividades en el rubro de la seguridad como
fabricante de gabinetes metalicos para empresas
nacionales.

& @ T‘[995 - ALONSO HNOS.

Alonso es fundada, y sus esfuerzos son dedicados
al ramo metallrgico.

1991 - 1° SIRENA

El 2 de enero nace Alonso Hnos. Sirenas S.A. afio también
en que se inicia su proyeccion internacional. Logran
exportar a mas de 10 paises se afianzan atin mas en el
mercado local.

‘_ 2002 - NUEVOS PRODUCTOS

Y

La empresa fabrica su primera sirena exponencial
y al poco tiempo comienza a fabricar una campana
de seguridad. A su vez inicia la promocion de sus
productos en todo el pais.

2000 - EXPO SEGURIDAD

&
Epoca de plena crisis, comienza a desarrollar nuevos
productos. En el 2003 saca a la venta su primer detector
infrarrojo pasivo “Escudo”, que por su calidad y precio
se convierte en un éxito de ventas.

£

“d::l 2007 - NUEVA PLANTA

La firma presenta en la Expo Seguridad de Miami
su nueva linea de sirenas de policarbonato llamada
“Serie 2000". Esta innovadora linea de sirenas
microprocesadas marca una nueva tendencia en lo
que hace a sonorizacion.

[l

2005 - PANEL A2K4

La fabrica construye una nueva planta industrial de 800 m?
y 3 pisos, e instala una linea de montaje de componentes de
SMD de ultima generacién con una capacidad de insercion
de 30.000 componentes por hora.

o

8 T2013 - PANEL A2K8

Lanza al mercado su panel de 32 zonas hibrido A2K8
(cableado e inalambrico) con ventajas significativas,
que incluye un médulo de comunicaciéon por GPRS
llamado G2K8.

o

2015 - MODULO IP-400

0
Nace el panel AZK4, Gnico de su tipo fabricado en

nuestro pais. Se obtienen las normas internacionales

de calidad y seguridad, y se exporta a méas de 11 paises de
Ameérica y Europa.

2010 - DETECTOR DGB-2

O

La compaiiia presenta su nuevo desarrollo, el detector
DIGIBIT-2 Pet con gran inmunidad a falsas alarmas
gracias a su procesamiento digital y doble PIR.

2014 - PANEL A2K4-NG

5
S

Se lanza al mercado el médulo IP-400 y con él la posibilidad

de realizar monitoreo mediante internet, entre otras funciones.
Asimismo la nueva app "Alarm Control” se transforma rapida-
mente en una interfaz de usuario ideal para control a distancia.

m 2018 - CONTROL DE ACCESOS

En mayo frente a mas 100 personas de distintas
provincias y paises de Latinoamérica, se presenta
la nueva generacién de A2K4 llamada AZK4-NG.
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2017 - IR-1000 - IR-800

Se lanza al mercado el control de accesos Pivot Access, un
producto sencillo y efectivo, ideal para agregar mas valor a
las instalaciones y sumar mas servicios de monitoreo.
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2020 - LANZAMIENTO DE
NUEVOS PRODUCTOS

Se lanza al mercado la familia de detectores de exterior
IR-1000 y los nuevos detectores de interior IR-800.
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2019 - GARNET TECHNOLOGY

&

Paneles, comunicadores y apps se suman a las lineas
tradicionales de productos. Nace Titanium.

Q

Alonso Alarmas evoluciona y se reconvierte para presentarse
con una nueva imagen de marca, Garnet Technology.


www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-CONTROL-CONTROL-TOTAL-DEL-SISTEMA-A-TRAVES-DE-APP
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/IR-808-MAXIMO-DESEMPENO-DE-CAPTURA-Y-GRAN-INMUNIDAD-A-FALSAS-ALARMAS
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/MONITOREO-DE-PORTERIAS-EN-EDIFICIOS-CON-PRODUCTOS-TITANIUM.-UN-SERVICIO-QUE-CRECE
www.garnet.com.ar
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/UN-PANEL-DE-ALARMA-PENSADO-Y-FABRICADO-PARA-EMPRESAS-DE-MONITOREO

Uno de los puntos mas fuertes de Garnet
Technology es el soporte técnico y de

ingenieria que brinda el contacto directo
con los ingenieros de I+D, lo cual es crucial
para la generacién de negocios.

El stock permanente y las entregas
inmediatas también se han transformado
en una propuesta de valor importante, como
asi también el soporte de capacitaciones y
certificaciones de productos para instala-
dores a través de Garnet Academy.

Esta ultima es una plataforma de
capacitacion online que contiene la
certificacién de productos, charlas con
expertos, transmisiones en vivo y mucho
mas. Todo esto es acompafado por un
departamento de comunicacion destinado
a dar soporte de marketing a cada cliente.
Politicas de trabajo claras y colaborativas
son la clave del exito.

Hoy Garnet Technology cuenta con mas

de 50 miembros que estan en constante
desarrollo personal mediante formaciones.
De esta manera, la empresa contribuye
indirectamente con el crecimiento de sus
clientes a través del asesoramiento,

la capacitacién y el apoyo constante que
brinda todo el personal.

La naturaleza innovadora de los productos que
la compafiia desarrolla es el resultado directo de
un prestigioso grupo de personas abocadas a
brindar lo mejor en el mercado que la seguridad.

Foto archivo afio 2019


www.garnetacademy.com
www.garnetacademy.com
www.garnet.com.ar

¢ +54(11) 7078-6869
= info@garnet.com.ar
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www.garnet.com.ar
tel:+541179786869
mailto: info@garnet.com.ar
https://www.facebook.com/Garnet.Technology
https://www.instagram.com/garnet.technology/
www.twitter.com/GarnetAlarmas
www.linkedin.com/in/garnet-technology-36566459/
https://www.youtube.com/c/garnettechnology
www.garnet.com.ar
www.youtube.com/watch?v=YLLI3bS8h_w

&% Informe de mercado

- Como empresa, jpudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccién?

Solemos utilizar nuestro propio
capital de trabajo vy, gracias a eso,
no tuvimos la necesidad de buscar
créditos.

- /Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

La situacion es muy compleja y
esperamos que se resuelva lo mas
pronto posible.

- (Tienen proyectado disenar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Siempre trabajamos para superar-
nos. Hay varios subproductos en
desarrollo, muchos de ellos gracias
al feedback del canal. Préximamen-
te formalizaremos algunos usos de
Euro Cerco para otras aplicaciones
dentro de la seguridad electrénica,

como soporte para controles de ac-
cesos, de barreras infrarrojas y hasta
para camaras de videovigilancia.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Tenemos una gran expectativa de
continuar con nuestro crecimiento,
con mas distribuidores en el Area
Metropolitana, y aspiramos a llegar
a todo el interior del pais con distri-
buidores locales en las ciudades més
importantes de cada provincia.

9 GARNET

TECHNOLDGY

Diego Madeo
Gerente Comercial & de MKT
Latinoamérica de Garnet Technology

- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Garnet Technology estd enfoca-
da en el disefio y la fabricacién de
alarmas monitoreadas y automoni-
toreadas.

(En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Desde una perspectiva macroeco-
noémica, la competitividad de un
pais es el sustento fundamental del
desarrollo econémico, del empleo y
delaprosperidad; Argentinano es el
ejemplo de los ultimos afos. Asimis-
mo, hoy se suman nuevos desafios:la
turbulencia social y tecnoldgica nos
obliga a estar mas alertas, dejamos
de estar en equilibrio para convertir-
nos en acrébatas de un mundo que
cambia constantemente. Hoy no
existe dirigir una empresa sin inno-
varyesoesloqueestamos haciendo
en Garnet Technology dia a dia.

Bajo un contexto de cambio cons-
tante, la empresa sigue firme en su
decision de invertir para seguir pro-
moviendo en el mercado argentino
e internacional mas productos y so-
lucionesinnovadoras contecnologia
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de vanguardia. En el dltimo afo, la
empresa mostré un crecimiento sin
precedentes que la llevé a reorgani-
zar la estrategia tanto de produccion
como de logistica.

En la actualidad, nuestro desafio es
lograr una plataforma de trabajo lo
suficientemente soélida para seguir
prosperando y creciendo en los di-
ferentes segmentos del mercado.

-;Vendeenelpais,exportaoambas?
{Qué ventajas ofrece fabricar en el
pais?

La mayoria del negocio se concen-
tra en Argentina, pero en los tltimos
meses iniciamos una campafa muy
fuerte de expansién en Latinoamé-
rica y hoy estamos exportando a
varios paises latinos. Esto se produ-
ce en el contexto del nuevo porfolio
de productos que la empresa lanzé
amediados del aio pasado. Fabricar
en el pais hoy no tiene demasiadas
ventajas, pero la pregunta es: jes
necesario que haya ventajas para
fabricar en un pais tan cambiante?
Creo firmemente en el desarrollo
competitivo de la empresa; esta es
la clave, es la plataforma de la crea-
cién de valor econémico de cual-
quier organizacién. Es la manera de
lograr que la empresa valga mas, el
instrumento ideal para incrementar
constantemente los recursos tangi-
bles e intangibles.

- {Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Los problemas hoy no existen por
regulaciones o temas nacionales. Es-
tamos transitando por primera vez
una escasez global de semiconduc-
tores que estd afectando el mercado
mundial. En este momento, los pla-
zos de entrega de muchos semicon-
ductores son de un afo. Industrias
como la inteligencia artificial, las

companias de 5G, los automoviles
eléctricos y los nuevos dispositivos
médicosestanenauge,ylosgigantes
como Apple, Huaweiy Teslainiciaron
pedidos muy grandes a los fabrican-
tesdechips,locualagravélasituacion
habitual entre la ofertay lademanda
de componentes. Asimismo, la recu-
peracion de la economia en otros
continentes, luego de los primeros
meses del COVID-19, condujo a una
creciente demanda para la reacti-
vacion del mercado, por lo que los
fabricantes de chips recibieron pedi-
dos que estaban mas alld de su plan
original. Hoy estamos observando
no solo esta situaciéon de desabas-
tecimiento sino un incremento en
délares de los componentes a nivel
mundial, una situacién que hacia
muchos afos no sucedia.

- (Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Entendemos que el mercado pro-
fesional requiere de nuevas solucio-
nes y, en ese contexto, trabajamos
no solo la experiencia del producto
para el publico final, sino que tam-
bién pensamos en la facilidad y rapi-
dez de programacién que requieren
los técnicos hoy en las instalaciones.
En las nuevas versiones serd posible
programar cada equipo via app.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Realmente tenemos muchas y muy
buenas expectativas. El mercado de
la seguridad en Argentina aun no
estd totalmente desarrollado. Hay
muchoporhacerylaresponsabilidad
de seguir profesionalizando y am-
pliando los diferentes segmentos de
mercado que consumen seguridad
electronica recae sobre nosotros,
no solo fabricantes sino grandes im-
portadores de productos. Debemos
seguir trabajando mancomunada-
mente paraincrementar lademanda
a nivel regional.
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La linea IR-1000 esta disefada para
trabajar en ambientes externos en
condiciones de intemperie gracias
a su exclusivo disefio basado en la
norma IP65. Se trata de un detector
que permite una instalacion sencilla
y segura, que reduce al minimo el
tiempo de montaje y que garantiza
la maxima eficiencia en deteccion e
inmunidad ante falsas alarmas. Esto
es posible gracias a su doble canal
PIR con lentes independientes pro-
tegidos con filtros UV y niveles de
deteccion diferenciados en su pro-
cesamiento de sefal.

Los detectores estan disefiados
para trabajar en ambientes hosti-
les: su carcaza de plastico resistente
cuenta con un burlete de goma que
garantiza una aislacién hermética.
Esto ayuda a mantener el interior
del dispositivo en excelentes condi-
ciones con respecto a la humedad y
otros factores que pudieran alterar
su normal funcionamiento.

En sus dos versiones, cableada e
inaldmbirica, lafamiliaIR-1000 es una
excelente opcion para la deteccion
enexteriores,ybrindandiferentesal-
ternativas de cobertura gracias a sus
lentesdecortinaverticalyhorizontal.

LENTES INTERCAMBIABLES

La familia IR-1000 viene provista
con tres diferentes clases de lentes,
que pueden ser intercambiados se-

Tienda de seguridad %

gun las necesidades de deteccion y

cobertura en la instalacion.

- Lente Pet (LO1-P): ideal para cubrir
amplios espacios, ofrece cobertura
de 11 x 11 metros y una inmunidad
a mascotas de hasta 40 kilos.

-LenteCortinahorizontal (L02-H):ge-
nera un plano paralelo al piso. Por
debajo de este plano el detector no
producira disparos.

- Lente Cortina vertical (L03-V): es
utilizado para generar “paredes”
virtuales y asi crear un plano per-
pendicular al piso con una distan-
cia de hasta 12 metros.

Asi, el detector resulta un elemento
muy versatil para aplicarse en esce-
narios complejos a proteger.

FILTRO OPTICO DE LUZ SOLAR

Especialmentediseiiadopara prote-
ger los pirosensores de reflejos direc-
tosocasionados porlucesdeautosen
movimiento, superficiesreflectantes
oespejosdeagua, se encargade evi-
tar posibles falsos disparos.

TECNOLOGIA INALAMBRICA

En los sistemas inaldambricos de do-
ble via, el detector podra enviar un
paquete de informacion al panel de
alarmas y el panel podra responder-
le con la informacién necesaria. Asi,
se establece un vinculo que ayuda al
sistema a solucionar las deficiencias
de las soluciones convencionales. |

<105 >
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